Spezialreiseanbieter fiir Luxusreisen zu verkaufen.

Ein breitgefachertes Luxusangebot fiir die Zielgruppe hochkaratiger FuBBballprofis mit hohem verfiigbaren Einkommen.

SOCCER PRIVILEGIEN
PLAYERS FIRST
FIRST CLASS -
LUXURY - LIFESTYLE

Exklusive Reisen und Vorteile fiir
FuBballprofis. Eine Superlative fiir
nachstehende Kaufer Zielgruppen:

Suchprofil

Reiseprofessionals als Existenzgriinder
mit Affinitat und Netzwerk im FulRball-
und Spitzensport

Spielervermittler als Mehrwertleistung
flir bestehende Spielervertrage im
Européischen Profifuball (Ménner und
Frauenfuf3ball)

Sportreiseveranstalter zur o= - il —
Sortimentserweiterung ‘

Vertraulich )
Fihrende Reisebliros und Luxusreisever- . ‘
anstalter zur Etablierung einer Luxus- ‘ | TC
reisemarke im Netzwerk des internatio- e
: nalen Profisports mit dem Schwerpunkit e Consulting
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Spezialreiseanbieter fiir Luxusreisen zu verkaufen.

Business Summary

Das Geschaftsmodel wurde 2019 von Manfred Scholke, einem erfahrenen Reiseprofessional im Umfeld des Profifulballs gegriindet. -
Mit der Marke Soccer Privilegien und der operativen Marke Reisemanagement Deluxe bietet man Luxusreisen im FulRballumfeld an. Der l
Griinder mochte aus Altersgriinden das Geschaft verkaufen, jedoch weiter als Berater und Netzwerker im ProfifuRball dem Kaufer zur i \ﬂ '

Verfiigung stehen. Vertraulich

Uber das Webportal www.soccer-privilegien.com 6ffnet sich fiir den Reisenden eine auRergewdhnliche Welt der Luxureisen mit Suchfunk- Unternehmensberater
Unternehmensverkaufe

tionen im Luxusreisebereich und teilweise direkter Online Buchbarkeit. Das Portal ist technisch auch fiir andere Luxus Affine Zielgruppen Business Broker
eine Plattform. Der Griinder steht mit seinem Netzwerk in den professionellen Fullball weiter einem Kaufer zur Verfiigung. Der Ausgangs- Hotelimmobilien
umsatz des Griinders betragt ca. 700.000 Euro Real Estate Agency

Wachstumsstrategie & Chancen

Luxussegment mit hoher Zahlungsbereitschaft

Starke Markenbindung = VIP Referenzen

Markenpartnerschaften mit Clubs, Agenturen, Sponsoren

SEO/Branding im Premiumsegment

Hohe Margen moglich

Starkes Empfehlungsmarketing innerhalb der Zielgruppen

Internationales Netzwerk im Européaischen Profi FuBball (Herren+Damen)
Ausbaufahig Online Plattform fiir weitere segmentierte Zielgruppen flir Luxureisen
Zielgruppensegmentierung nach Reisezweck:Spiele, Trainingslager, Events

Dieses Angebot versteht sich zuziiglich eines
Erfolgshonorars von 6 % des Kaufpreises zzgl.
Umsatzsteuer fiir den Kaufer und gilt auch fiir
Ersatz- und/oder Folgegeschifte. Das Honorar
ist verdient und féllig mit Abschluss des
Kauf-/Beteiligungs-/Ubernahmevertrages. Als
Gerichtsstand und Erfiillungsort aus diesem
Vertrag wird Neuss vereinbart.

Anforderungsprofil der Zielgruppe —

Hohe Sicherheits- und Geheimhaltungsstandards Verfligiergesgbarkeit, . Rl /

VIP Concierges ' . KTC
Hohe Privatsphare- Anforderungen \ T

.. ;5 Consulting
24/7 Verfligbarkeit
KTC TOURISMUS CONSULTING

Saisonalitét (Transferbedarf-rund um Saisonbeginn/Transfersfenster
Durch verschiedene Partnerprogramme mit filhrenden Luxusreiseanbietern bietet sich dem Kunden
eine automatisierte Such-und Buchungsituation an:
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